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Iniciara el plan en Chile o Brasil

Magma Turismo aprovecha
su alianza con TRI para ver
filiales en Latinoameérica

La consultora turistica
espainola Magma Turis-
mo aprovechara la plata-
forma que le ofrece su
alianza con la internacio-
nal TRI para implantarse
en Latinoamérica y plan-
tear una red de filiales.

NoemiI NAVAS Madrid

agma Turismo ha
encontrado una
gran plataforma a

partir de la cual crecer. La
consultora turistica de Bruno
Hallé y Albert Grau aprove-
chard su reciente integra-
cién en lared de TRI Hospi-
tality Consulting para llevar a
cabo “una buena implanta-
cion en Latinoamérica y plan-
tear una red de filiales alli”,
afirma Hallé a CincoDias.
Magma serd “la entrada de
TRI en Latinoamérica, que es
una zona donde tienen
mucho interés en crecer”, de-

talla Hallé. Grau sefala que
elegiran paises “con un buen
potencial de crecimiento eco-
némico y que gocen de esta-
bilidad como pais”. En con-
creto, nombra a Chile, Brasil,
Perd, México, Colombia o Pa-
nama. “Ya tenemos colabora-
dores potentes en estos pai-
ses”, apunta Hallé.

Los socios descartan hacer
predicciones sobre cuando
materializaran esta red. “De-
pende de la evolucion del pro-
pio negocio. Comenzaremos a
realizar actuaciones a partir
del préximo afno” explica
Grau. Magma, que afnadira a
su marca el apellido de TRI
Hospitality Consulting, ope-
rara en Espafa, Portugal, An-
dorra, Italia y América Lati-
na, segin los detalles del
acuerdo.

Con estas operaciones, la
empresa espafola pretende
invertir los porcentajes de ori-
gen de su facturacion de
600.000 euros en 2011. Ahora

provienen “en un 65% de los
ingresos nacionales y en un
35%, de los contratos fuera de
Espafa”, detalla Hallé.

Internacionalizacion natural
“Desde la creacion de Magma,
siempre hemos tenido interés
por salir fuera de Espaiia. Con
este acuerdo, mantenemos la
marcay la independencia, lo
que nos favorece en el mer-
cado nacional, pero nos da re-
nombre en el mercado an-
glosajon y en Oriente Medio,
donde TRI tiene una presen-
cia arraigada”, expone. “En-
tendemos que, en estos mo-
mentos de crisis, la salida in-
ternacional es la natural’,
destaca Hallé.

Hallé y Grau llevaban coin-
cidiendo desde la facultad en
distintos trabajos y hace siete
aflos decidieron montar
Magma Turismo, con voca-
cién de despacho pequeio. Su
trabajo como consultoria ho-
telera supone opiniones y

valoraciones sobre estrategia,
es decir, sobre “en qué activos
invertir, qué negocios le con-
vienen mas y como equilibrar
los riesgos derivados de las in-
versiones”, dice Hallé.

Por otro lado, también rea-
lizan consultoria de opera-
ciones y de gestion. “Contro-
lamos que las inversiones
tengan sus retornos, sus ob-

Bruno Hallé y Albert Grau, socios fundadores de Magma. P. MONGE

jetivos”, asegura. Como ambos
provienen de la industria ho-
telera, “podemos ofrecer una
vision global del desarrollo del
producto. Asesoramos a gru-
pos de inversores para seguir
la rentabilidad de los activos
y estudiamos como resituar
productos que caen o cOmo
hacer frente a un cambio en
la demanda”, anade.

Comparador
entre cuentas
de resultados
de hoteles

Como parte de su acuerdo
con TRI Hospitality Consul-
ting, Magma Turismo ha
conseguido la exclusiva
sobre la herramienta de
gestion y comparador HotS-
tats. Magma tiene los “dere-
chos de representacion, co-
mercializacién y promocion
de esta herramienta en Es-
pafa, Portugal, Italia y
América Latina”.

HotStats analiza y compi-
la datos con méas de 80 in-
dicadores de todos sus so-
cios hoteleros adheridos. El
resultado es “una vision
global de un mercado en
concreto, con datos de la
cuenta de explotacion en
detalle, tanto de ingresos
como de gastos, y hasta la
obtencion del beneficio de
explotacion” Las compa-
fias envian periédicamente
datos detallados de su
cuenta de explotacion, que
TRI recoge, analiza y distri-
buye de forma confidencial.

Actualmente, HotStats
recoge datos de mas de
1.550 hoteles con 340.000
habitaciones. En Espafia
hay un total de 223 hoteles
adheridos con un total de
4/7.733 habitaciones.

UNA NUEVA OPORTUNIDAD PARA QUE
NUESTROS ACCIONISTAS ELIJAN.

IBERDROLA DIVIDENDO FLEXIBLE.

Iberdiola vuehve a alrecer a sus accionistas |berdrola Dividende Flexible, en sustitucion del
et hubiera sido e pago a ceenta del dividendo corfespondeente al ejencicio 2011, Una farmala

e retribucion oon L que es posible elegir entre las siguientes fonmas de remuneracion:

= Recibir nuevas acciones de Iberdroda’, de Torma gratwita, automatica y sin

retencidn fiscal.

= Percibir su remuneéracidn en afectivo: pars ello debe comunicarselo i su bands y vender

s derechos en el mercad antes del 17 de enero (sin retencian fiscall, o a iberdrola a
predio garantizado antes. del 13 de enerd (oon retencidn fiscal

Para agueelios aoclonistas gue no manifiesten su eleccion, se aplicard la opclon de nuevas

acciones de lberdroda.
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