
Las empresas redujeron el añopa-
sado sus beneficios, así que aplica-
ron la tijera a su cuenta de gastos.
Esta política de cinturones apreta-
dos ha terminado por golpear du-
ro a Barcelona. El Centro de Con-
venciones Internacional (CCIB)
calcula que ha perdido un tercio
del negocio. El Palacio de Congre-
sos de Cataluña cifra la caída de
su facturación en el 32%. El de la
Fira de Barcelona asegura no te-
ner aún datos del número de par-
ticipantes, pero adelanta, en cuan-
to a número de eventos, que los
congresos han aumentado, pero
las convenciones se han recorta-
do cerca del 10%. Todos han vivi-
do anulaciones, renegociaciones
y reducciones, y se han visto obli-
gados a bajar los precios.

Barcelona es el lugar de Espa-
ña conmás oferta de salones para
convenciones y la tercera ciudad
delmundomás importante en es-
te negocio. Según el Spain Con-
ventionBureau, entidadque agru-
pa a 41 ciudades de congresos en
España, si en la ciudad se busca
hacer una reunión con 300 perso-
nas, existen 48 salas que lo permi-
ten, frente a las 25 de Madrid. Si
se desea reunir a 2.000 personas,
enBarcelonahabrá seis opciones.
En Madrid, dos.

“Nuestro centro perdió en
2009 un tercio de la actividad. La
caída se debe sobre todoalmerca-
do corporativo, porque las empre-
sas han realizado muchos menos
eventos y más reducidos. Y los
congresos se mantienen, pero
acuden menos delegados”, expli-
có Marc Rodríguez, director del
CCIB, en una mesa redonda cele-

brada en la escuela universitaria
TSI Turismo Sant Ignasi. Roberto
Torreosa, director del Palacio de
Congresos de Cataluña, confirma
cifras casi idénticas: su factura-
ción ha caído el 32%. “En un mo-
mento comoéste, hay sobreoferta
de todo en Barcelona. Sobran sa-
las, hoteles, aeropuerto…”, dice.

“No es una pérdida, es un tras-
vase de unos centros a otros”, jus-
tifica el consorcio Barcelona Tu-

rismo. Tanto Torreosa como Ro-
dríguez lo desmienten. “Simple-
mente, es un negocio que se ha
perdido”, dice el primero. Elmoti-
vo, añade Bruno Hallé, socio di-
rector de la consultora Magma
Turismo, es que “las empresas
han congelado costes. Algunas se
han fijado como objetivo reducir
sus gastos hasta un 70%”. En esa
situación, razona, no hay espacio
para grandes fastos.

Roben o no mercado los nue-
vos espacios, lo cierto es que la
competencia por arañar eventos
es feroz. Al margen del CCIB, el
Palacio de Congresos de Cataluña
y el de Barcelona, el centro de
ConvencionesAXA, la Fira deBar-
celona y el Palau Sant Jordi, hay
una treintena de hoteles que tie-

nen salones, a los que se suman
ahora hasta los cines. La agrupa-
ción Boulevard (que congrega a
12 hoteles de lujo del paseo de
Gràcia) ha llegado a un acuerdo
con el cine Comedia para utilizar-
lo como centro de convenciones.
“Esperamos tener mucho éxito y
facturar 850.000 euros en 2010”,
aventura su secretario, Javier Ju-
liá. Dicen que su oferta es inmejo-
rable: alojamiento de lujo y sala
de actos en pleno centro de la ciu-
dad. “Esto no lo tiene nadie más”.

“Tanta oferta hace que los pre-
cios se hayan reducido muchísi-
mo. Ceden ante la presión de las
empresas, que amenazan con
cambiar de lugar”, indica Óscar
García, gerente de la asociación
de gestores de viajes de empresa.

El recorte de gastos en las empresas
castiga al turismo de convenciones
Los principales centros de congresos de Barcelona pierden el 30% de negocio

La Seda, que ha logrado un
crédito del Instituto Catalán
de Finanzas (ICF) de 15 millo-
nes de euros, comunicó ayer
al presidente de la Generali-
tat, José Montilla, que reabri-
rá en marzo la factoría de El
Prat de Llobregat, paralizada
por su ahogo financiero.

El presidente de La Seda,
José Luis Morlanes, visitó a
Montilla para exponerle el
plan estratégico del endeuda-
do grupo, que supone un seve-
ro tijeretazo, con la venta de la
fábrica de Tarragona incluida,
pero recalcarle que “La Seda
tiene vocación de empresa eu-
ropea con sede en Cataluña”,
según fuentes próximas al en-
cuentro. Lo será si logra culmi-
nar su pacto con la banca
acreedora y una ampliación
de capital de 300 millones de
euros que dejará para la ban-
ca el 41% del capital. La opera-
ción comportará la entrada
del socio industrial CarlosMo-
reira, presidente de la portu-
guesa BA Vidro. Moreira, al
que Morlanes presentó ayer a
Montilla, es consejero de La
Seda, a propuesta del también
accionista Caixa Geral.

Mientras, la compañía si-
gue reordenando sus nego-
cios. Ayer anunció que ha ob-
tenido un crédito de 371 mi-
llones de euros para la cons-
trucción de una nueva planta
de PTA (la materia prima del
plástico PET, el producto al
que se dedica la empresa) en
la localidad portuguesa de Si-
nes. Caixa Geral lidera la ope-
ración, que prevé una finan-
ciación a largo plazo de 15
años.

La Seda
reabrirá la
planta de El
Prat en marzo

ELHOTEL FLOTANTE ENGORDA LAOFERTA.El hotel barco Sunborn—en la foto virtual en el puerto del Fòrum—
llegará a Barcelona a final de 2010, dos años después de lo previsto. Son 180 habitaciones de cinco estrellas gestionadas por Husa
destinadas, sobre todo, al turismo de negocios. “No nos asusta la crisis. Ofrecemos algo exclusivo”, dice un portavoz.
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